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Du trägst unsere Mission nach außen und unterstützt unsere Interessenten und Kunden 

dabei, bestehende Stukturen mit unserem Lösungsansatz neu zu gestalten

Mit großer Eigenverantwortung generierst und qualifizierst du im Tagesgeschäft aktiv 

neue Leads und begleitest diese vom ersten Interesse, über die Präsentation unserer  

Produkte, bis zum Vertragsabschluss

Dein Input ermöglicht uns eine ideale vertriebliche Ausrichtung und hilft uns dabei unsere 

Botschaften und Produkte weiter zu optimieren

Du übernimmst die Präsentation unseres Unternehmens und die Akquise von Neukunden 

auf Messen und anderen Veranstaltungen im B2B-Umfeld

Als leidenschaftlicher Verkäufer zeichnen dich professionelles und überzeugendes Auftreten 

sowie deine Kommunikationsstärke aus 

Du entwickelst schnell ein Gefühl für die vielfältigen Anforderungen verschiedenster Kunden 

aus unterschiedlichen Branchen 

Du hast relevante Vertriebserfolge und Erfahrung im B2B-Vertrieb vorzuweisen – idealer-

weise innerhalb der IT-Branche

Du bringst eine hohe Lernbereitschaft für neue Themengebiete mit

Sichere Kenntnisse der Microsoft-Office-Welt und branchenüblicher Videokonferenztools
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Werde Teil unseres Teams!
Kontaktiere Georg Nestmann:

nestmann@jobs.comcrypto.de

Wir freuen uns auf Dich!

Deine
AUFGABEN

Deine
SKILLS

Unser
VERSPRECHEN

Moderne Arbeitsplätze und hohe Offenheit gegenüber Innovation

Eine attraktive Vergütung und Ausstattung, mit einer der Verantwortung angemessenen 

erfolgsabhängigen Komponente

Ein hervorragendes Arbeitsumfeld und ein hybrides Arbeits- und Homeofficemodell

Einen regulären Arbeitsort im Zentrum von Chemnitz, inklusive kostenfreiem Parkplatz

Regelmäßige Teamevents

Cybersecurity made in Chemnitz
Wir bei comcypto setzen den Standard für sichere E-Mails neu. Wie? Mit einem am Markt einzigartigen technischen Ansatz, 

einem Team voller Know-How und viel Spaß an der Sache. Eine neue Lösung braucht aber auch kreativen Input und die not-

wendige Energie für die Herausforderungen im Vertrieb. Daher suchen wir Dich! Werde Teil unseres Teams und gestalte mit 

uns gemeinsam die Zukunft der Cybersicherheit made in Chemnitz. Der Kaffee geht auf uns.

Zur Verstärkung, an unserem Standort im Herzen der Kulturhauptstadt Chemnitz, suchen wir ab sofort eine/n:

Mitarbeiter - Vertrieb (M/W/D)


